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Handlowczyni z ponad trzyletnim do$swiadczeniem w prowadzeniu biznesu i sprzedazy we wtasnych firmach
handlowych w Polsce, w tym dwa lata petnego cyklu sprzedazy B2B: sama pozyskuje klientéw (research,
pierwszy e-mail, telefon), obstuguje zapytania przychodzgce, badam potrzebe, budzet, termin i osobe
decyzyjna, przygotowuje oferty, negocjuje, zamykam sprzedaz i dbam o relacje przy kolejnych zaméwieniach.
Pracuje z miesiecznym celem, prowadze kazdego klienta i kolejny krok w CRM i codziennie korzystam z
narzedzi Al. Angielski C1, ptynny polski, ukrainski i rosyjski — jezyki ojczyste. Wyksztatcenie z zarzadzania i
prawa.

Kompetencje

Petny cykl sprzedazy B2B « Aktywne pozyskiwanie klientdw (e-mail, telefon) « Kwalifikacja zapytan
przychodzacych « Oferty i negocjacje « Rozw0j wspotpracy i sprzedaz powtarzalna « CRM (Asari), Excel,
Google Workspace * Narzedzia Al: ChatGPT, Claude Code, Codex, ElevenLabs « Notion, Slack, Loom,
Zoom, Miro « Angielski C1

Doswiadczenie

Agentka nieruchomosci | Agencja nieruchomosci, Wroctaw | 02.2026—obecnie

* Spotykam sie z klientami, doradzam telefonicznie i przez komunikatory, odpowiadam na zastrzezenia i
negocjuje warunki az do decyzji.

» Prowadze karty klientéw, etapy spraw, zadania i terminarz w Asari CRM; obstuguje zapytania przychodzace
z mediéw spotecznosciowych (ok. 16 miesiecznie).

Wspoétwiascicielka, strategia handlowa (czesé etatu) | MotoHill | 12.2025—obecnie

» Oceniam oferte dostawcow, ceny i warunki handlowe; wyjasniam klientom réznice miedzy produktami i ich
zastosowanie.

* Prowadze pisemng korespondencje po angielsku z zagranicznymi dostawcami i partnerami.

Wspobtwiascicielka, sprzedaz i e-commerce (czes¢ etatu) | Camelot Trade / Bulatochka | 10.2023—
obecnie

» Dwa lata sprzedazy B2B do przedsiebiorcow i matych firm: dotartam do ok. 1520 firm, badajac potrzeby,
budzet, termin i osobe decyzyjna.

» Wyszukiwatam potencjalnych klientéw B2B i pisatam pierwsze wiadomosci; kilka firm odpowiedziato z
prosba o informacje lub ceny.

» Odpowiadatam na zapytania klientow telefonicznie, na czacie i e-mailem oraz prowadzitam zaméwienia az
do dostawy, co przynosito kolejne zamdwienia i dosprzedaz.

» Pracowatam z samodzielnie ustalonym miesiecznym celem przychodu ok. 15 000—20 000 zt;, gdy zapytan
bylo mniej, dodatam recenzje wideo, przepisatam oferty i wrécitam do wczesniejszych kontaktow.

» Rozszerzytam zapytanie klienta o jedng maszyne do zestawu z osprzetem za 10 000-12 000 zt; osobiscie
zamykatam sprzedaz z ponad 10 klientami B2C miesiecznie.

Wyksztatcenie

Studia magisterskie, Communication Management | Uniwersytet Wroctawski | 10.2025-05.2027 (planowany

termin)

Licencjat, Business and Administration | Uniwersytet Wroctawski | 2022—2025 (ukoriczone)

Licencjat, prawo | Yaroslav Mudryi National Law University | 2022—-2026 (ukoriczone)

Jezyki i dostepnosc

Ukrainiski i rosyjski — jezyki ojczyste | Angielski C1 | Polski B2+ (ptynnie, codzienna praca z polskimi
klientami). Dostepna do pracy ha petny etat od zaraz. Prawo jazdy kat. B; wlkasny samochdd.
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